VRM O Erben
‘-— \Vererben

/ O Vorsorgen

Ein Informationsabend fir alle Generationen

DONNERSTAG, 19. NOVEMBER, 18 - 21 UHR

ALTES SCHALTHAUS, RODENSTEINWEG 2, 64293 DARMSTADT

VVeranstaltungskonzept

Impulsvortrage von bis zu 6 Experten

Fragerunde fur das Publikum

Moglichkeit fUr personliche Beratung

Bewerbung der VVeranstaltung crossmedial Uber die VRM-Titel

Publikum: VRM-Leserinnen und -Leser sowie weitere Interessierte

Get-together bei Getranken und kleinem Snack am Ende der Veranstaltung

Durch den Abend fiihrt Nadine Peter, Sportchefin und Moderatorin der VRM.

Passend zur Veranstaltung erscheint am 28. November das Sonderthema
,Erben, Vererben, Vorsorgen” in den VRM Tageszeitungen (Gesamtausgabe Darmstadter Echo).

Anderungen vorbehalten




VRM

Wir bewegen.

lhre Expertise — unser Werbekonzept fir lhren Erfolg

Deshalb ist Ihre Expertise gefragt

Das Thema ,Erben, Vererben, Vorsorgen” bewegt viele Menschen - doch oft fehlt es an Wissen und klaren Antworten.
Ihre Fachkompetenz schafft Orientierung in einer Lebensphase voller Unsicherheiten.

Ob rechtlich, steuerlich, finanziell oder organisatorisch: Sie helfen Menschen, Entscheidungen sicher zu treffen, Konflikte
zu vermeiden und Zukunft verlasslich zu gestalten. Genau deshalb ist Ihre Expertise im Expertenforum unverzichtbar.

Unsere Werbepakete

BASIS-PAKET PREMIUM-PAKET EXKLUSIV-PAKET
m |hr Firmenlogo in einer Partneranzeige m Alle Leistungen des Basis-Pakets ® Alle Leistungen des Premium-Pakets
zur Veranstaltungsankindigung = Podiumsteilnahme an der Publikums-Fragerunde ® 10-minutiger Impulsvortrag im Expertenforum
in der Sonderveroffentlichung = Sonderveroffentlichung nach dem Event: ® Promotion-Stand inkl. Auslage von Prasentations-
nach dem Event . . materialien + Roll-Up-Moglichkeit
Vz-seitiges Advertorial
m [hr Firmenflyer in unseren Goodie-Bags Erwih 0 der Nachberich ® Prominente PR-Anzeigen mit Vorstellung aller
rwahnung in der Nachberichterstatiung Speaker zur Bewerbung der Veranstaltung

m 2 reservierte Gastplatze beim Event
o Ol \ o . .
Der perfekte Einstieg flr Sichtbarkeit vor, az:'%eexi:gﬁﬁgté?%ﬂg des Advertorials

wadhrend und nach dem Event.
Native Ad auf echo-online.de

990 € netto Ideal, um Ihre fachliche Position (10000 Werbekontakte)
sichtbar zu starken. Facebook-Post Uber Echo Online
(74.700 Follower)
3 : 5 5 0 € netto Meta-Kampagne (20.000 Werbekantakte)
Maximale Prasenz: Biihne, Redaktion, Print und
Online - das Rundum-Paket flr starke Marken.

5.150 € netto

Alle Preise in € zzgl. MwSt. Es gelten die allgemeinen Geschaftsbedingungen
unter www.vrm-mediasales.de/agb



VRM

Wir bewegen.

Wir sind Ihr starker Partner in der Region

Mit unseren regionalen Medienmarken erreichen wir taglich Menschen, die verantwortungsbewusst handeln, sich
informieren und ihr Leben aktiv gestalten mochten. Unsere hohe Glaubwurdigkeit, die tiefe regionale \Verwurzelung

und die starke Abo-Basis machen uns zu einem verlasslichen Partner fur Ihr Thema.

Mit der Gesamtausgabe Darmstadter Echo erreichen Sie 49.864 Abonnenten (davon 11.926 E-Paper)**

Darmstadter-, GroB-Gerauer-, Odenwalder Echo, Main-Spitze/Russelsheimer Echo,
Starkenburger Echo, Dieburger Anzeiger/GroB-Zimmerner Lokal-Anzeiger

Diese starke Verbreitung garantiert eine hohe Sichtbarkeit Ihrer Inhalte -
vor Ort bei der Veranstaltung sowie gedruckt und digital auf echo-online.de

Darum mit der VRM

B Regional fuhrend: hochste Reichweite im Raum Stdhessen
B Glaubwdurdig & nah: journalistische Qualitat seit Jahrzehnten

B Starke Zielgruppe: Haushalte mit Entscheidungs- und Finanzkraft

So profitieren Sie

m Hohe Sichtbarkeit: print und digital Wir erreichen

B Positionierung als vertrauenswurdiger Experte 1 50.000
m Direkte Ansprache einer relevanten Zielgruppe Menschenl*

*Media Analyse 2025
VW 11/2026, Mo-Sa
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Kontakt:

Name: Sven Miller
Telefon: (06151) 3872783
E-Mail:  sven.mueller@vrm.de



VRM

Wir bewegen.

Ilhr Impulsvortrag

Sie sind Steuerberater/in?

lhre Themen kénnten sein:

B Erbschaftsteuer klug sparen
= |[mmobilien korrekt bewerten
m Schenken oder vererben?

Sie sind Bank- oder
Vermogensberater/in?

Ihre Themen konnten sein:

® Kontozugriff im Erbfall
® Regeln fur Gemeinschaftskonten
® \/ermogen neu strukturieren

Sie sind Notar/in?

lhre Themen kénnten sein:

® Das sichere Testament
® Nachlassplanung flr moderne Familien
® Die wichtigsten Vorsorgedokumente




VRM

Wir bewegen.

Ilhr Impulsvortrag

Sie sind Bestatter/in?

lhre Themen kénnten sein:

® Dje ersten 48 Stunden
® Entlastung durch Vorsorge
® Wer tragt die Kosten?

Sie sind Fachfrau-/mann fur
Versicherungen?

Ihre Themen konnten sein:

® Das richtige Bezugsrecht
= Welche Policen weiterlaufen mussen
® Erben als Versicherungsnehmer

Sie sind Rechtsanwaltin
oder Rechtsanwalt?

Ihre Themen konnten sein:

® Pflichtteil ohne Streit
® Frbengemeinschaften klug steuern
® \/ann Testamente anfechtbar sind




VRM

Wir bewegen.

Ilhr Impulsvortrag

Sie sind Immobilienmakler/in?

lhre Themen kénnten sein:

m \/erkaufen oder halten?
® [ gsungen fUr Erbengemeinschaften
® Grundbuch nach dem Erbfall

Sie sind Nachlasspfleger/in
oder Nachlassverwalter/in?

Ihre Themen konnten sein:

m Unklarer Nachlass: Was passiert ohne Erben?

m Sicherung und Verwaltung von Vermogenswerten

m \/orgehen bei unbekannten oder zerstrittenen
Erben

Sie betreiben einen digitalen
Nachlassdienst?

Ihre Themen konnten sein:

® Das richtige Bezugsrecht
= Welche Policen weiterlaufen mussen
® Erben als \Versicherungsnehmer




VRM

Wir bewegen.

Ilhr Impulsvortrag

Sie sind Familien-
& Erbmediator/in?

lhre Themen kdonnten sein:

m Streitfreie Losungen fur Erbengemeinschaften
= Mediation statt Gericht; Vorteile & Ablauf
® Emotionale Dynamiken im Erbfall verstehen

Sie vertreten einen
Sozialverband?

lhre Themen kdnnten sein:

m \/orsorge trifft Realitat; Was Angehorige
wirklich wissen mussen

® Typische Fehler bei Patientenverfligung &
Vollmacht vermeiden

= Wie sozial Schwachere im Erbfall
geschlitzt werden konnen




